
                                                                          

Account Manager 
 

Personalien 

 

Bertrand GEILLER, geboren in COLMAR (Frankreich), wohnhaft 5, rue Edouard Manet in F-67170 

BRUMATH. Mobil: +33 6 32 44 27 91. Profil, Informationen und Empfehlungen auf LinkedIn und auf 

www.geiller.fr 

 

Kompetenzbereiche 

 

Sales Management 
Account Manager Bereich Mittelstand bei Metsys & 

Storage Technology & TLM Com. 

Key Account Manager bei Computer Associates, EMC², 

Storage Technology (SUN), TLM Com & Orange 

Business Development auf nationaler und 

internationaler Ebene. 

Akquise, Entwicklung und Coaching von 

Geschäftspartnern. 

Coaching  von Junior Sales bei Storage Technology 

Rekrutierung und Management von meinem Team bei 

RANDSTAD und  DICOM 

Restrukturierung, Entwicklung und Profit Center 

Management bei RANDSTAD und GRP Security 

 

Berufliche Erfahrung 

 

Seit Dezember 2011 – Account Manager „Cloud“ Solutions bei ORANGE BUSINESS SERVICES 

Arbeitsgebiet:  Erschließung und Entwicklung  von neuen Großkunden (IaaS, PaaS, SaaS, 

   Bakcup and Disaster Recovery) 

 

September 2010 bis Dezember 2011 – Business Development Manager – bei TLM Com 

Software Editor im Bereich Spracherkennung 

Arbeitsgebiet:  Erschließung und Entwicklung  von neuen Großkunden 

 

 

Juli 2008 bis Mai 2009 – Managing Director – bei GRP Security Luxembourg (Abanico Security), 

Sicherheitsdienste (SYMBIOSE Gruppe – GRP Sécurité France) 

Arbeitsgebiet: Restrukturierung und Personalmanagement des Unternehmens (50 

Mitarbeiter). Erschließung und Entwicklung  von neuen Großkunden. 

 

 

Mai 2007  bis Juni 2008  – Commercial Manager – bei RANDSTAD Inhouse Services, 

Weltmarktführendes Unternehmen in der Zeitarbeit. 

Arbeitsgebiet:  Erschließung und Entwicklung  von neuen Grosskunden „Implantate“ 

Management des Teams (8 Account Managers & 1 Process Manager) 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://fr.linkedin.com/pub/bertrand-geiller/7/b99/917
www.geiller.fr


 

Januar 2000 bis April 2007 – Global Account Manager - bei Storage Technology (StorageTek). 

Weltmarktführendes Unternehmen für Computer Storagelösungen. 

Ab  Juli 2006 – Sales Principal - StorageTek wurde von SUN Microsystems übernommen.  

Arbeitsgebiet: Entwicklung der Vertriebseinheiten Norden (Lille) und Osten (Strasbourg) 

 Europa und weltweite direkte Betreuung von strategischen Kunden: SNCF, 

CREDIT MUTUEL, CIC Bankgruppe, ARCELOR, AUCHAN Gruppe, 

KRONENBOURG (Scottish & Newcastle), Electricite de Strasbourg (EDF), 

ALCATEL, DANONE Gruppe, etc 

 

Juli 1998 bis Dezember 1999 – Sales Director – bei DICOM Deutschland GmbH. Information Capture 

und Business Communications. 

Arbeitsgebiet: Management des Vertriebsteams (9 Personen) 

 Aufbau der Storage Business Unit (HITACHI, RAIDTEC, QUADRATEC, 

SYNCSORT, PLASMON, HP) 

 

August 1996 bis Juni 1998 – Senior Account Manager – bei EMC². Weltmarktführendes Unternehmen 

im Storagebereich. 

Arbeitsgebiet:  Eröffnung der Vertriebseinheit Osten (Strasbourg) 

   Aufbau der indirekten Vertriebsstruktur 

   Direktvertrieb an Großkunden. 

 

April 1994 bis Juli 1996 – Business Unit Director - bei Storage Technology (StorageTek).  

Weltmarktführendes Unternehmen im Storagebereich. 

Arbeitsgebiet: Entwicklung der Vertriebseinheiten Osten (Strasbourg – Nancy – Belfort) 

 Direktvertrieb an Großkunden 

 

Juli 1990 bis März 1994 – Senior Account Manager – bei COMPUTER ASSOCIATES Inc. – 

Weltmarktführendes Unternehmen in der Software Entwicklung. 

Arbeitsgebiet: Direktvertrieb von Softwarelösungen an Großkunden, mit Schwerpunkt auf 

anspruchsvolle Systemkomponenten (MVS, VSE, Unix’s) 

 

September 1986 bis Juni 1990 – Account Manager – bei METSYS A.G. Auf nationaler Ebene 

operierendes EDV Systemhaus. 

Arbeitsgebiet: Direktvertrieb von eigenen Softwarelösungen an Mittelständige Betriebe. 

Vertrieb von IBM AS/400 Computern. 

 

Ausbildung 

 

Abitur “C” (Schwerpunkte: Mathematik & Physik) – Abschluss 1982 

Ingenieur Schule ESCOM in Paris 

BWL - Vertriebstechniken an der Universität „Haute Alsace“ - Mulhouse (Abschluss 1986) 

Handelsdeutsch am GOETHE Institut von COLMAR (Abschluss 1987 – Industrie und 

Handelskammer von DÜSSELDORF). 

Certificate in Advanced English an der Universität von CAMBRIDGE (Abschluss 1996) 

 

Freizeit & Leidenschaften 

 

Tauchen und Skifahren 

Motorradfahren – Wein & Kochen 


